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Sytuacja stworzona przez reformę rynku cukru zmusiła nas do negocjowania Porozumienia Branżowego z przemysłem cukrowym w czasie i o sprawach niezbyt dla nas przychylnych.

Pierwszym dowodem na to co mówię jest fakt, że mimo tego, iż zaproponowaliśmy zawarcie dwóch różnych porozumień branżowych, jednego o restrukturyzacji na podstawie Rozporządzenia (WE) 320/06 oraz drugiego, które możemy nazwać tradycyjnym, dotyczącego zarządzania kampanią i opartego na Rozporządzeniu (WE) 318/06, strona przemysłowa narzuciła swój wybór zawarcia tylko jednego porozumienia, które zawierałoby w sobie te dwie opcje.

Jak już wspominaliśmy o tym przy wielu okazjach, nowa regulacja rynku cukru, w większym stopniu od Wspólnej Organizacji Rynku jest w rzeczywistości brutalną  restrukturyzacją sektora buraka cukrowego i cukrowego w UE.

Nowa regulacja rynku cukru jest nie tylko zła z powodów ekonomicznych dla sektora rolnego, ale co więcej, i uważam, że to jest najgorsze ze wszystkiego, odebrała plantatorom buraka cukrowego możliwości negocjacji, które wcześniej mieliśmy, a które były naszą jedyną siłą w ramach poprzedniej regulacji, w momencie negocjacji z przemysłem.

Mieliśmy tego dowód w Hiszpanii podczas negocjacji ram Porozumienia Branżowego, które właśnie podpisaliśmy 10 maja 2006.

Jak zobaczycie po wyjaśnieniu charakterystyki naszego Porozumienia, zalety ekonomiczne są minimalne, a jeśli chodzi o restrukturyzację to nie udało nam się uzyskać więcej niż 10% z pomocy restrukturyzacyjnej dla plantatorów z powodu sformułowań przyjętych przez Komisję UE w tekście Rozporządzenia. 

Od momentu, kiedy decyzja o zamknięciu fabryki zależy wyłącznie od przedsiębiorstwa cukrowego, bez konieczności zawierania porozumienia, plantatorzy stracili wszelkie środki obrony. Wiele z krajów UE już czuje, a raczej cierpi, z powodu pewnych oczywistych konsekwencji nowej ustawy.

Ponieważ nie mamy dużo czasu, przedstawię tylko najważniejsze aspekty naszego Porozumienia.

Czas trwania Porozumienia Branżowego
Porozumienie jest zawarte na okres przewidziany przez regulację rynku cukru tj. od kampanii 2006/07 do kampanii 2014/15 włącznie. Z powodu długiego okresu trwania, przewidziano ustanowienie dodatkowych protokołów do uregulowania i rozwinięcia poszczególnych aspektów stosunków międzybranżowych, jak również wprowadzenia koniecznych zmian, jeśli byłyby jakieś poprawki w regulacji unijnej lub w ustawodawstwie hiszpańskim podczas okresu zastosowania.

Zawieranie umów kontraktacji
Do zawarcia kontraktu wydatek jest ustalony na poziomie 137.5 kg cukru z tony buraka.

Prawa z umowy mogą zostać zachowane lub utracone w zależności od tego czy produkcja będzie wyższa czy niższa od zakontraktowanej ilości buraka cukrowego

Prawa wynikające z umowy mogą być przekazywane między plantatorami częściowo lub całkowicie.

Cena buraka
Nie udało się nam osiągnąć lepszej ceny dla buraka cukrowego, ani za jakość czy czystość, ani za żadne inne względy. Ceny pozostaną na poziomie ustalonym w Rozporządzeniu (WE) 318/06.

Wysłodki
Z każdej tony buraka dostarczonej do fabryki, bez względu na zawartość cukru, powinno się wyprodukować  48 kg suchej masy.

Rolnicy mają następujące opcje kupna:

A) Rolnicy pod wspólnym kontraktem prowadzonym przez profesjonalną organizację rolniczą: 
a) Mogą pobrać 50 kg wysłodków suchych paletowanych lub nie, które mogą zawierać melasę i/lub wywar melasowy, o zawartości suchej masy 90%, po cenie ustalonej dla każdej kampanii.

b) Mogą pobrać 161 kg prasowanych wysłodków, które mogą zawierać melasę i/lub wywar melasowy, zgodnie z planem produkcyjnym fabryki, o zawartości suchej masy 28%, po cenie ustalonej dla każdej kampanii.

B) Dla innych stron kontraktujących

a) Mogą pobrać 40 kg wysłodków suchych, paletowanych lub nie, które mogą zawierać melasę i/lub wywar melasowy, o zawartości suchej masy 90%, po cenie ustalonej dla każdej kampanii. 
b) Mogą pobrać 129 kg prasowanych wysłodków, które mogą zawierać melasę i/lub wywar melasowy, zgodnie z planem produkcyjnym fabryki, z zawartością suchej masy 28%, po cenie ustalonej dla każdej kampanii.

Dodatek za transport i załadunek
Otrzymana poprawa jest minimalna, szczególnie jeśli weźmiemy pod uwagę fakt, że ceny paliwa stale rosną.

Dodatek za tonę dostarczonego do fabryki burka, w zależności od odległości do fabryki i kampanii, wynosi:

	
	
	         Odległość do fabryki w km
	
	

	Kampania
	Do 30
	30 do 60
	60 do 100
	100 do 150
	150 do 200
	Powyżej 200

	2006/07 i 2007/08
	3.15
	4.20
	5.25
	6.30
	7.35
	8.40

	2008/09 i 2009/10
	3.23
	4.30
	5.38
	6.45
	7.53
	8.60

	2010/11 i 2011/12
	3.30
	4.40
	5.50
	6.60
	7.70
	8.80

	2012/13 i 2013/14
	3.38
	4.50
	5.63
	6.75
	7.88
	9.00

	2014/15 
	3.45
	4.60
	5.75
	6.90
	8.05
	9.20

	
	
	
	€/T buraka
	
	


W regionach zasiewanych wiosną, rolnicy mogą zrezygnować z dodatków, o których mowa powyżej i wybrać inną opcję, polegającą na powierzeniu transportu fabryce.

W tym wypadku przywilej transportowy będzie równy ilości odpowiadającej burakom sprzedawanym w ramach kontraktu, do odległości 125 km między fabryką, a wsią. 

Rolnik zapłaci nadwyżkowe koszty transportu poniesione w związku większą odległością od cukrowni. 
Restrukturyzacja
Tak jak powiedziałem na początku mojej prezentacji, nie udało się nam uzyskać zwiększenia minimalnego udziału 10% pomocy rekompensacyjnej dla zamykanych fabryk. Dlatego musimy poprosić Ministra Rolnictwa, podając stosowne uzasadnienie, o podwyższenie tej sumy. Tymczasem wprowadzono system, który przeznaczony jest do utrzymania jak najlepszych warunków ekonomicznych dla plantatorów buraka cukrowego, którzy poprzez swoje struktury produkcji są w stanie znieść ustalone ceny. Jednocześnie system ten dba również o interesy tych, którzy nie wytrzymują nowych warunków cenowych.

Zamknięcie fabryki nie jest równoznaczne z koniecznością zaprzestania uprawy buraka cukrowego dla rolników, którym zależy na tym aby ją kontynuować. Ich umowy mogą być przeniesione do innej, działającej fabryki, jeśli ostateczne, prawa do uprawy i dostawy odpowiadające wycofanej kwocie znikną.

Plantatorzy, którzy zdecydowali o zaprzestaniu uprawy buraka cukrowego oraz, którzy wyrzekli się swoich praw do uprawy mogą ubiegać się uznanie tej rezygnacji od momentu zakomunikowania tego do kompanii będącej właścicielem cukrowni, do której ich prawa do uprawy zostały przekazane.
Jeśli kompania produkująca cukier zadecyduje o zrzeczeniu się części swojej kwoty z powodu zamknięcia jednej lub więcej cukrowni, to utraconymi prawami do uprawy będą te, które zostały zakomunikowane do kompani przez plantatorów, którzy zaprzestali uprawy.

Ten system ma na celu osiągnąć to, żeby żadnemu rolnikowi, który zdecyduje się na kontynuowanie uprawy, zamknięcie fabryki nie zaszkodziło i żeby mógł on zachować swoje prawa wynikające z umowy w innej fabryce, która pozostaje otwarta w jego strefie.

Rolnicy, którzy w czasie procesu restrukturyzacji sektora, będą chcieli dołączyć do sektora lub zwiększyć prawa do zasiewu, będą mogli to zgłosić do cukrowni znajdującej się najbliżej ich gospodarstwa. 

Sytuacja stworzona przez reformę rynku cukru doprowadzi w ciągu pierwszego roku obowiązywania (2006/07) do zniknięcia trzech fabryk w Hiszpanii; dwie spośród nich przerabiały buraki cukrowego: Ciudad Real (22 285,7 ton) i Linares (79 137,1 ton), a jedna przerabiała trzcinę cukrową, Guadalfeo (8374,5 ton).
W konsekwencji całkowita strata kwoty wynosi 109 797.3 t.

Mamy nadzieje, że dzięki instrumentom wprowadzonym przez Porozumienie Branżowe będziemy w stanie nie dopuścić do zaniku uprawy buraka cukrowego w Hiszpanii.
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